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Die Wir‘tschafy

SiteTalk.com ubertrifft alle Erwartungen

,Facebook, Twitter & Co mussen sich warm anziehen”

Es war der Traum von Jarle
Thorsen. Der Griinder der Eni-
gro Holding hat auf seine lang-
jéhrigen Erfahrungen und Er-
folge im Direktvertrieb zuriick-
gegriffen und es geschafft, ein
neues Social-Network aufzu-
bauen. Seine einstige Vision
begeisterte im vergangenen
Jahr mehr und mehr Menschen,
die nach kurzer Zeit vereint an
ein und demselben Projekt ar-
beiteten. Thorsen war sich si-
cher, dass die Globalisierung
einer zunehmenden interna-
tionalen Vernetzung bedarf.
Also kombinierte er die Be-
diirfnisse von Kunden und
Héndlern miteinander. Er ver-
band Kanidle, die noch keiner
zu verbinden gewagt hatte:
Social-Networking, Multi-Le-
vel-Marketing und Direktver-
trieb. Das war die Geburt des
Tochterunternehmens Unaico.

horsens und somit auch

die Vision des Unterneh-

mens ist es, dass eine
einzige Person die Welt beeinflus-
sen kann. Aber nur, wenn er diese
inspiriert und anderen hilft. Unaico
geht am 16. Januar 2010 mit der
internationalen, in acht Sprachen
verflgbaren, multifunktionellen
Social-Network-Plattform  (SNP)
SiteTalk.com online. Menschen aus
allen Léndern der Welt kénnen
sich dort grenzenlos und kosten-
los miteinander vernetzen. Die Be-
sonderheit ist jedoch, dass die
Teilnehmer neben den Vorteilen
der personlichen Vernetzung auch
eine lukrative Geschéaftsmaoglich-
keit erhalten, die sie fiir sich in An-
spruch nehmen konnen, aber nicht
mussen. Jeder User bekommt bei
SiteTalk.com ein eigenes Backoffi-
ce mit Einblick auf seine eigenen
Umsétze in angeschlossenen
Shops und auf mogliche Provisio-
nen aus Umsédtzen seiner einge-
brachten Networking-Empfehlun-
gen. Das SiteTalk.com Social Net-
work soll als schnell wachsende

O Dan Andersson

Dan Andersson begann seine
Karriere im Network-Marketing
vor 20 Jahren. Fiinf Jahre spater
hatte er sich eine Downline von
40.000 Partnern in 23 Markten
aufgebaut. Seine letzte Position
vor dem Wechsel zu Enigro war
Vice President of Europe fiir ein
globales
Unternehmen im Bereich Erndh-

Network-Marketing-

rung, wo er fiir 26 europdische
Mérkte, Kanada und Nordameri-
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ka verantwortlich war.
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Die Social-Network-Plattform wird nach und nach beeindruckende Funktionen hinzubekommen. Attraktive Incentives ergédnzen die vielen Vorteile.

Plattform Menschen aus aller
Herren Lénder kostenlos, multi-
funktional und multilingual mit-
einander vernetzen, ihnen beson-
dere Einkaufsmaglichkeiten bie-
ten und sie fur die eigenen und
die Umsétze ihrer Networking-
Empfehlungen mit einem eigens
geschaffenen SiteTalkCash (STC)
zu belohnen. Mitglieder empfeh-
len also andere Mitglieder und
sammeln damit auch passiv
Punkte, wenn die von ihnen
empfohlenen Member Produkte
kaufen oder Dienstleistungen in
Anspruch nehmen.

SiteTalkCash (STC) kann auch
bei Unaico und nicht nur bei Site-
Talk.com eingel6st werden. Als kos-
tenloses Mitglied (Free Member)
kann man so nach und nach den
ordentlichen Member-Status er-
langen und von dort zu einer
Bronze- oder Gold-Mitgliedschaft
Ubergehen.

Ausschlaggebend dafir ist die
Hohe des erlangten SiteTalkCash
(STC). Die kostenlose Mitglied-
schaft startete bereits im Novem-
ber vergangenen Jahres. Alle in
dieser Mitgliedschaft vorhande-
nen Funktionen darfen kostenlos
benutzt und ein eigener Userna-
me ausgewahlt werden. Im Laufe
des Jahres 2010 wird SiteTalk.
com insgesamt sechs Mal ergénzt
und updatet. Gestartet wird am
16. Januar 2010 mit der Version
1.0, die bereits in acht Sprachen
verfigbar sein wird. Die Entwick-
ler mochten damit neue Wege im
Social-Networking, Network-Mar-
keting und Direktvertrieb gehen.
Abgesehen von der Kommunika-
tion miteinander, dem Austausch
und der internationalen Vernet-
zung, legen die Grunder viel Wert
darauf, dass die Mitglieder von
Anfang an Zugriff auf verglinstigte
Produkt- und Dienstleistungsan-
gebote haben.

Das Herzstiick des Unterneh-
mens sind die Personen, die die
Enigro Holding und deren Toch-
terunternehmen Unaico mit Hilfe
ihrer bisherigen Unternehmens-

erfahrung zu dem machen, was
es Ende 2010 sein soll: Eine Soci-
al-Network-Plattform, die zehn Mil-
lionen Mitglieder hat und in ei-
nem Atemzug mit Facebook und
Twitter genannt wird. Facebook
beispielsweise startete im Februar
2004 und verzeichnet heute welt-
weit 300 Millionen aktive User.
Twitter ist eine der am schnellsten
wachsenden Gemeinschaften und
brachte es von Februar 2008 bis
Oktober 2009 von weniger als ei-
ner halben Million aktiven Benut-
zem auf Gber 45 Millionen. Site-
Talk.com durfte ein noch schnel-
leres und spektaktulareres Wachs-
tum hinlegen, schlief3lich verbin-
det Unaico schon heute die drei
grolten Industrien in der Welt:
Online Communitys, traditionelles
Marketing und Network-Marketing.

Die Social-Network-Plattform
wird nach und nach folgende Funk-
tionen beinhalten:
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® Online-Telefonie

® Online-Videothek

® Jobborse

® Loyalty-Programm

Das alles gepaart mit der Einzigar-
tigkeit einer kostenlosen Geschéfts-
gelegenheit und einem einzigarti-
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gen Beteiligungsmodell fir Mem-
ber-, Bronze- und Gold-Mitglieder.
SiteTalk.com enthélt zum Start Pro-
dukte aus den Bereichen Finanz-
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den. 49 Prozent der Beteiligun-
gen sind fur Fihrungskréfte und
individuelle Investoren reserviert.
Im Vorteilspaket kénnen Mem-
ber-, Bronze- und Gold-Mitglieder
zusatzlich Beteiligungen an der
Enigro-Holding erwerben und
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diese weiteren Mitgliedern zum
Kauf anbieten. Diese Anteile gibt
es nur in einem begrenzten Zeit-
raum zu erwerben. Der Erfolg von
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SiteTalk.com verbindet Kandle, die noch keiner zu verbinden gewagt hatte.

Videos

Bilder

Musik-Up- und -Download
Blogs

Chats

E-Mails
Suchfunktionen
Privat Messenger
Online Entertainment
Multi-Webcam-Chat
Partnersuche

dienstleistung, Spiele, Unterhal-
tung und Reisen. Weitere Bereiche
werden nach und nach zugeschal-
tet. Die Bewertung der Beteili-
gung an der Enigro-Holding sind
abhéngig von neuen Mitgliedern,
ausgezahlten Provisionen, Investi-
tionen in den I|-Investorclub und
Umséatzen, die durch den Erwerb
von Produkten und Dienstleistun-
gen im Webshop generiert wur-

Enigro soll sich dann in entspre-
chenden Quartals-Dividenden-
Ausschittungen und Teilnahme
an der globalen Umsatzbeteili-
gung bezahlt machen.

Wer sich eine personliche Soci-
al-Network-Plattform  einrichten
maochte, muss sich lediglich unter
wwwi.sitetalk.com kostenlos regi-
strieren. Je mehr neue Mitglieder
jeder Einzelne zu SiteTalk.com

bringt, desto hoher sind die Ein-
kommenschancen deren
Shopumsétzen. Fir Member gibt
es zudem spezielle Vorteilspakete,
die beispielsweise Beteiligungen,
Aufbauhilfen und Reisen beinhal-
ten. AulBerdem gibt es attraktive
Incentives wie Reisen, Bargeld und
ein spezielles Auto-Programm.
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Die Enigro-Group

Zur Unternehmensgruppe  der
Enigro-Holding gehoren die Un-
ternehmen Unaico, das Oxford-
Program, SiteTalk, Realpoker24
und der Hinvestorclub. Im Zentrum
des Geschéftsmodells steht Site-
Talk.com. Diese Social-Network-
Plattform verzeichnete bereits vor
dem Start Ende des vergangenen
Jahres ein explosives Wachstum.
Vor dem Start hatten sich 100.000
Mitglieder auf der Landingpage re-
gistriert. SiteTalk.com kombiniert
Bildung und Wirtschaft, Telekom-
munikation und Finanzdienstleis-
tungen, Online-Banking, Reisen,
Wellness, Investorclubs, Spiele
und weltweite Geschéftskontakte
auf einem Portal.

Ricketts kennt die Branche nicht
nur als Distributor — auch die

Seite des Managements ist ihm
mit positiven und negativen Er-
fahrungen durchaus firm. Als
Berater und Betriebsfiihrer war
er bereits fiir viele international
erfolgreiche Unternehmen tatig.
Baute sich schon Downlines von
20.000 bis 70.000 in Europa
und Nordamerika auf. Seit flinf
Monaten ist er COO bei Unaico.
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